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INTERVIEW

Stanislas de Rémur (Oodrive)
"La grippe A pousse certaines entreprises a s'orienter vers
les offres hébergées”

L e partage de fichiers en mode SaaS compte plusieurs
. atouts. Au-dela du coiit et du déport de la maintenance, il
peut s'insérer dans une stratégie de télétravail.
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Le scénario de pandémie grippale massive peut-il
favoriser I'essor du marché de la sauvegarde et du En savoir plus
partage de fichiers en ligne ?
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Motre activite a quoi qu'il en soit té marquee par un

ralentissement limite de nos ventes, entre les mois de novemnbre 2008 et février
2009 qui a necessité la mise en c2uvre d'une stratégie commerciale plus
incisive. Mais dans la mesure ol le marché du 5aaS se situe sur des valumes
tarifaires par nature plus faibles que celui base sur des licences, nous avons
moins ressenti la crise que les editeurs traditionnels. Depuis le mois de mars,
I'&volution de nos ventes est en tous cas conforme a nos prévisions.

Ces marcheés sont-ils arrivés & maturité 7

Le marche des solutions de sauvegarde en
m = 1
La présence d'EMC et ligne & destination des entreprises a atteint

de Symantec sur le une étape cruciale de restructuration.
marcheé de la Beaucoup d'acteurs se rendent compte
sauvega rde en |ig ne guils nont pas atteint la taille critique et
est réevélateur de son  certains dentre eux nous appellent méme
potentiel” pour leur racheter une partie de leur

portefeuille clients. A ce titre, nous sommes
en négociation avec plusieurs d'entre eux aussi bien en France quen Belgigue.
Si ces discussions aboutissent, cela se fera de toute facon avant la fin 2009

Mous sommes par ailleurs contents de la présence sur ce marché de gros
acteurs comme EMC et Symantec. Cest révelateur du potentiel de croissance
de ce segment. et de son dynamisme. L'arrivée de nouveaux concurrents est
toujours bon en termes de tarification pour le client, car elle incite 3 baisser les
prix. Mais pas necessairement en termes de senvices a valeur ajoutee apportés.
Ce que le client attend en effet ce n'est pas simplement du stockage en ligne
mais des prestations de supenision des sauvegardes.
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Dans le domaine du partage de fichiers. le marche est trés different. La
cancurrence est beaucoup plus verticalisée pour répondre a des besoins
sectoriels particuliers, comme celui du BTP par exemple. C'est un marché
mains mature, sur lequel on trouve davantage d'offres orientées grand public. &t
ol les solutions pour les entreprises sont noyées dans la masse. Or, pour
répondre a leurs besains. on doit étre en mesure de proposer des fonctions et
des senices plus complexes. comme le partage sécurise de fichiers multi-
source, avec une tracahbilité compléte tout en permettant par exemple la
previsualisation de vidéos.

Sur quels domaines stratégiques concentrerez-vous vos efforts d'ici fin
2009 7

La levée de fonds de 4 millions d'euros que nous avons
réalisée fin 2007 a porté ses fruits de maniére a soutenir
notre croissance [ndl, Codrive a réalise un chiffre
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d'sffaires de 8 millions dsuros en 2008 et s'atfend & un multiples réalités
chiffre daffaires de 15 millions dsuros cette année]. Lot ol
Aujourdhui, nous avons presque atteint notre ohjectif de e

100 collaborateurs, et nous continuons a recruter encore
quelques commerciaux et responsables projets R&D
Jusqu'a la fin de cette année.

[Mous avons aussi un ohjectif dimplémentation a l'international. Cela a
commence avec le rachat de BlueBacklUp en Belgique en fin d'annee derniere, et
se poursuit avec l'ouverture de notre filiale espagnole, qui sera operationnelle au
1er octobre prochain.

Stanislas de Rémur est P-DG d'Oodrive.
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